





MARcCcUSs PARTNERS A LE PLAISIR DE VOUS INVITER AU PETIT-DEJEUNER ORGANISE
AUTOUR DU THEME :

Réussir une opération de M&A en période de crise
Comment combler I’écart de valorisation entre acheteurs et vendeurs

La crise que nous traversons se caractérise non seulement par un manque de ressources
financiéres mais aussi, s’agissant des opérations de cession ou d’acquisition, par une différence
significative entre le prix proposé par les acheteurs et celui qui est attendu par les vendeurs.

La pratique a en conséquence développé des techniques financiéres et juridiques permettant de
combler cet écart de valorisation et de conclure des transactions méme en ces temps difficiles.

Mardi g février 2010 de 8h3o a 10hoo
Tour Mazars, Paris - La Défense



PROGRAMME ET INTERVENANTS :

Les techniques clefs : approches francaise, allemande et anglaise

Christophe Clerc, Avocat Associé, Marccus Partners
Christoph Maurer, Rechtsanwalt & Avocat Associé, Marccus Partners

Barry Stimpson, Solicitor & Partner, Reynolds Porter Chamberlain LLP

Les exigences d’un investisseur

Jean-Louis Detry, Président de la société d’'investissement Vermeer Capital



